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GUIiA DE PRECIOS

El precio
justo para
cada cliente

Arme listas de precios para mayoristas, cree
promociones con fechas y horario, y venda por unidad

y por caja.
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RESPUESTA RAPIDA
¢Como le doy precio de mayorista a un cliente?

En Catalogos > Listas de precios pulse «Nueva lista», pdngale nombre (por ejemplo,
Mayoristas) y elija como se calcula: un % menos que el precio normal o una ganancia
sobre el costo. Luego asignela: en la ficha del cliente, campo «Lista de precios», o atodo
su grupo desde la lista. Cuando lo elija en Facturar, los precios salen solos de esa lista.

Contenido
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Facturia - Guia de precios - v1.0



ANTES DE EMPEZAR

Tres formas de cambiar un precio

Cada producto tiene su precio normal. A partir de ahi, Facturia le da tres
herramientas, y en Facturar se aplican solas.
USE... CUANDO...

Listade precios Un tipo de cliente paga distinto siempre: mayoristas, maestros, constructoras,
técnicos. Se asigna al cliente o a su grupo.

Promocion Todos pagan menos por un tiempo: un descuento, un 3x2, un precio desde cierta
cantidad o un combo. Con fechas y horario.

Presentacion El mismo producto se vende por unidad y por caja, docena, quintal o rollo, cada una
ConN Su precio.

Se suman. Si el cliente tiene una lista y ademas rige una promocion, la promocion se aplica sobre el precio de
su lista. Un descuento que usted escribe a mano en Facturar reemplaza la promocion de esa linea.
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1 LISTAS DE PRECIOS

Arme una lista para

un tipo de cliente

En Catalogos Listas de precios , cada tarjeta es una lista. Debajo ve los
precios de la lista elegida, producto por producto, con lo que gana en cada uno.

Listas de precios @

Precios especiales para mayoristas, técnicos o clientes frecuentes. Se asignan al dliente y Facturar los usa solo,

Agro sin pérdidas Constructoras /A 1bajo el costo Maestros

Solo en Construccién: costo + 15 %;
Plomeria: costo + 15 %; Tornilleria y
clavos: costo + 15 %

Solo en Agro y jardin: 10 % menos;
Seguridad industrial: 10 % menos,
redondeado a $0,10

8% menos que el precio normal. 4
categorfas con su propia regla

1 cliente - 1 grupo - Spio:
0 clientes - 1 grupo - 1 precio prapio 0 clientes - 1 grupo - 1 precio propio
Editar Mas v
Editar Mas v Editar Mas v
Precios de «Agro»
Todos con IVA. Escribe un precio para fijarlo solo en esta list

Todos89  Enlalistad BajoelcosteS  Con precio propio

PRODUCTO

Alambre de ptias calibre 16 (rollo 400 m)
FT-AGR-002

Bomba de fumigar de mochila 20 L
FT-AGR-861

I\ 7hbajo el costo

Nueva lista | AN

[® Excel: bajar y subir precios

5digo... (Alt+B) Todas las categorias -

PRECIO NORMAL PRECIO EN LA LISTA GANANCIA POR UNIDAD

24,60
$49,50
hoy
redondeado - -9,9 % - excluir
49.40
$54,90

Cada tarjeta dice su regla, a cuantos clientes y grupos se aplica, y si deja algun producto bajo el costo.

-

Nombre

[ Maestrag J

¢A qué productos aplica? @

A todos Solo a las categorias que elija

¢C6émo se calculan los precios? (1) ®

[ % Un % sobre el precio normal J

+  Una ganancia sobre el costo
Z Sololos precios que yo escriba

Porcentaje sobre el precio normal
- 8% menos més

5% 10 % 15 % 20 %
Redondear el precio con IVA @

a $0,05 a 30,10 a$025 a $0,50 al délar

¢Quién compra con esta lista? (7)

£2, Maestros y contratistas . 5 X Agregar un grupo... (gj. Talleres) v
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a Pulse Nuevalista
("alt + N )Yypongale un nombre:
Mayoristas, Maestros...

e A qué productos aplica?
A todos, o solo a las categorias que elija.

o ¢, Como se calculan los precios?
Un % sobre el precio normal (por ejemplo, 8
% menos), una ganancia sobre el costo
(costo + 15 %), o0 solo los precios que yo
escriba.

Redondee si quiere
el precio con IVA: a $0,05, $0,10, $0,25, $0,50
o al ddlar.

Excepciones por categoria:
una regla distinta para una categoria, dentro
de la misma lista.

e ¢&Quién compra con estalista?
Elija el grupo de clientes (por ejemplo,
«Maestros y contratistas») y guarde.



2 ASIGNAR

Asighe la lista a sus clientes

Una lista no hace nada hasta que tiene clientes. Hay dos formas de asignarla.

Por grupo En lalista, en «;,Quién compra con esta lista?», agregue el grupo. Todos los
clientes del grupo, y los que entren después, compran con ella.

Un cliente En la ficha del cliente, campo Lista de precios. Si el cliente no tiene lista propia,
usala de su grupo.

En Facturary en las proformas, al elegir el cliente los precios salen de su lista. Si necesita cambiarla para
una venta, use el campo Lista de precios ( alt |+ P ).

Ajuste la lista producto por producto

¢&Un producto con un precio especial? Escribalo en la columna Precio en /a lista: queda fijo solo en esa lista.
Barrelo y vuelve a la regla. Para cambiar muchos, use Excel: bajary subir precios .

Ojo con «bajo el costo». La tarjeta y la pestana Bajo e/ costo le avisan qué productos de la lista se venderian
perdiendo plata.
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3 PROMOCIONES

Cree una promocion
con fechas y horario

En Catalogos > Promociones , pulse Nuevapromocion (at + N ). En
Facturar se aplica sola a las lineas que cumplen, y la linea lo muestra con el
nombre de la promocion.

Promociones ©

Descuentos, 2x1, precic por cantidad y combas, con fechas y horari,

(O Mostrar las pausadas

Combo pintor: galén + brocha + rodillo  rige VIGENCIA uso

Combo a $19,90 Desde el 22/09/2026 4 fachans Editar  Emitir v
Todos los dias. todo el dia $6.81 ahorrados por tus clientes

Pintura létex blanco hueso (galén), Brocha de cerda 3, Rodillo de felpa 9" con mango Ultima: 01/11/2026

Focos LED 3x2  Rige VIGENCIA uso

55 Desde el 22/09/2026 4 facturas Editar  Emitir v
Todos los dias, todo el dfa $6,47 ahomados por tus clientes

Foco LED 9 W luz blanca E27 Ultima: 28/10/2026

Sabado de herramientas: 10 % menos ~ Rige VIGENCIA uso

10 % de descuento Desde el 22/09/2026 Todavia sin usa Editar Emitir v

Heramientas manuales (categoria Sab, de 08:00 a 13:00

Tornillo drywall: 500 0 més a $0,02  Rige VIGENCIA

Desde 500, cada una a $0,02 Desde el 22/09/2026 Edit: Emitir v

Tornlo par iyl 6 1 Todos los dias, todo el dia lientes

Pinturas: $2 menos (préximo mes)  Programada VIGENCIA uso

$2,00 menos por unidad Del 26‘/11/'20265\:1/12'/2026 Todavia sin usai Editar Emite v

Todos los dias, todo el dia

Pinturas (categort) O Empieza en 13 dias

Descuento Un % o un monto menos por unidad. Ej.: sdbados de 08:00 a 13:00, herramientas
manuales 10 % menos.

Lleva X, pagaY 2x1,3x2... Ej.: focos LED, lleva 3y paga 2.

Precio por cantidad Desde N unidades, cada una a un precio. Ej.: tornillos, desde 500 a $0,02 cada
uno.

Combo Varios productos juntos a un precio. Ej.: galon + brocha + rodillo a $19,90.

Facturia le dice cuanto ahorra el cliente.

a Elija el tipoy a qué aplica:
productos, categorias (con sus subcategorias) o una condicidon (open box, exhibicion...).

° Pongalavigencia:
desde y hasta (o sin fecha final), qué dias y si es todo el dia o solo en un horario.

e Guarde.

En la lista ve si rige, si esta programada o vencida, y cuanto se uso.

En el menu de cada promocién puede compartir la tarjeta (una imagen del producto con la promocion,
para WhatsApp o redes), pausarla, duplicarla para otra temporada o eliminarla.
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4 PRESENTACIONES

Venda por unidad y por caja

Si vende el mismo producto suelto y en caja, docena, quintal o rollo, no cree dos
productos: agréguele presentaciones.

a En Productos

,enelmenu : delproducto, elija Presentaciones .

a Agregue cada una con su equivalencia:
Caja x 12, Docena = 12, Quintal = 100 libras.

e El precio:

sin precio propio cuesta el de la unidad por la equivalencia (12 x $16 = $192). Si le pone un precio
propio, por ejemplo $180, la caja sale mas barata.

El stock se lleva siempre en la unidad base. Al vender una caja de 12, el inventario baja 12 unidades. En
Facturar elige la presentacion en la linea.

Mas ejemplos en la guia Vender por unidad y por caja.

Historial de versiones

1.0- 13 de noviembre de 2026 Primera versién: cuando usar cada herramienta, listas de precios y como
asignarlas, promociones con fechas y horario, y presentaciones.
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http://127.0.0.1:39471/guias/vender-por-unidad-y-por-caja/

